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svetuje Ozbej Pori. (Juri] Berloznik)
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“Ce imas podjetniZko idejo in si ne upas pustiti sluzbe
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. Jo najprej preizkusi kot hobi. Ce pa si ostal brez sluZbe, tvegaj na poino,”

Z vztrajnostjo in sreco -

nasvidenje brezposelnost

V stirih letih od brezposel-
nosti in boja za eksistenco
do podjetja s sedmimi
zaposlenimi in naziva
spletni trgovec leta

JURIJ BERLOZNIK

"Ce imas podjetnisko idejo in si ne
upas dati odpovedi v sluzbi, je najbo-
lje, 'da idejo najpréj preizkusis kot hobi,
kot popoldansko dejavnost. Hitro bo#
videl, ali je dobra. Ce pa si ostal brez
sluzbe, tvegaj na polno, nimas ¢esa iz-
gubiti,” pravi OzZbej Pori, ki je bil e
pred dobrimi Stirimi leti prijavljen pri
zavodu za zaposlovanje kot iskalec za-
poslitve.

V dvoje je bilo lazje

Danes je direktor in solastnik podjetja,
ki se ukvarja s spletno prodajo kartus
za tiskalnike in je pred kratkim prejelo
naziv spletni trgovec leta 2013, Zamisel
za danes uspesen posel sta s prijateljem
Davidom Rudlom dobila, ko sta bila
finan¢no Ze skoraj na tleh. Prva po-
slovna ideja, s katero se je Pori skusal
resiti brezposelnosti in si zagotovi-
ti eksistenco, ni prinesla poslovnega
uspeha. Ko je maja 2009 izgubil sluzbo
vodje projektov pri spletni agenciji
in se je znasel med brezposelnimi, je
kot samostojni podjetnik na Preva-
hjah odprl servis za ra¢unalnike. Hitro
je spoznal, da bo s tem le stezka zaslu-
zil dovolj, zato se je povezal z Rudlom,
ki je opravljal podobno dejavnost s po-
dobnim (ne)uspehom. Predlagal mu je,

da zdruzita modi in poskusata skupaj,
in sta ustanovila podjetje.

Marsikaj sta poskusala. Uspela sta
celo najti tiskarja, ki jima je brezplac-
no natisnil letake, saj denarja, da bi
jih placala, nista imela. Letake sta po-
lepila po vsej Meziski dolini, a brez
uspeha. Ker posla ni bilo skoraj nic¢,
jima je ostajalo ogromno ¢asa, ki sta ga
prezivela ob kavi, ob tem pa tuhtala in
srfala po spletu. "Od decembra 2009 do
aprila 2010 dela skorajda ni bilo, komaij
sem placeval prispevke, a takrat sem 7
veliko vztrajnosti in s kanc¢kom srece
uspel v tujini najti pravega dobavitelja,
s katerim sodelujemo %e danes. Takrat
se je zacelo obracati na bolje.”

Rudlu se je nekega dne porodila
ideja, da bi lahko na spletu prodajala
kartuse za tiskalnike. Ozbej Pori je v
nekaj mesecih nasel dobavitelja, usta-
novila sta spletno trgovino in zac¢ela,
Leta 2010 so imeli 40 tisoc evrov pro-
meta, naslednje leto 200 tisod, lani
600 tisof in letos racunajo, da bodo
prodali Ze za okoli 1,1 milijona evrov
Imajo okoli 35 tisoc¢ stalnih kupcev iz
vse Slovenije, od vstopa Hrvaske v F1
pa SO Splﬁlnt’) prndajr; kartus in toner
jev zaceli tudi pri sosedih. Tudi tam
jim gre dobro, upostevajoc¢, da spletna
prodaja na Hrvaskem %e ni toliko raz
sirjena kot pri nas. Poskusali so tudi v
Avstriji, a so zacasno odnehali, saj ni
bilo pri¢cakovanega uspeha.

Nacrtujejo Siritev

Zdaj so v podjetju s sedmimi zaposle

nimi in %e nekaj ved zunanjimi sode-
lavci pripravili drugadno strategijo in z
ustanovitvijo podjetja v Avstriji kmalu

nacrtujejo ponovni naskok na tamlkaj-
énjl trg. Kot je povedal direktor, so na
slovenskem spletnem trzidcu pri pro
daji tovrstnih izdelkov v vrhu, a zave
dajo se, da se najved kartus e vedno
proda v klasi¢nih trgovinah. Vv pri
hodnjih letih si v Sloveniji Zelijo rasti
vzporedno s pri¢akovano rastjo sple
tne prodaje nasploh, osvojiti name
ravajo e kaksnega od juznih tryov,
poleg Avstrije pa se Zelijo uveljaviti v
e kaksni drzavi severno od nas,

A vzpostavitev spletne trgovin
leta 2010 sama po sebi de ni prinesia
uspeha. Kot danes ugotavljajo, so ko
spletni trgovcei lahko prodrli pred
vsem s spletnim oglasevanjem. "To je
bil odskok. Spletno oglasevanje je bilo
za nas instrument, s katerim smo pro
drli. Danes seveda oglasujemo tudi
po drugih kanalih.” Prvi pravi sple
Ini nakup na podlagi spletnega oglasa
je bil opravljen sele nekaj mesecev po
vzpostavitvi spletne trgovine, prej sta
prodajala le lokalno in z dostavami
Toliko, da sta zmogla placevati ogla
devanje, "Sele v prvi polovici leta 2011
je poslovanije podjetja postalo raz
meroma stabilno. sele takrat sem si
lahko zacel redno izpladevati dosto)
no placo,” se sporminja Porl. Tore) pri
bliZzno dve leti po tem, ko je izgubil
siuzbo. Ceprav je direktor, nima naj
vigje place v podjetju, dobicek pa s so
lastnikom v celotl namenjata razvoju
in rasti. Pred kratkim so kupili nove
poslovne prostore, prav zdaj zakljucu
jejo adaptacijo. Da bodo lahko uresni
¢ nadalinje poslovne zamisli, bodo
morali podjetje dokapitalizirati in po
iskati dodatne financ¢ne vire




